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Platynowy Partner

Jak Drewmat Sp. z o.0.
uporzgdkowat
produkcje | sprzedaz
dzieki wdrozeniu
enova365

Wdrozone moduty: Handel | CRM | Produkcja (wraz z Panelami Meldunkowymi)
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Platynowy Partner

O Kliencie

Zasieg dziatania: ogolnopolski i zagraniczny

Model sprzedazy: sprzedaz do podmiotow krajowych
oraz zagranicznych
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OPROGRAMOWANIE DLA FIRM

Drewmat dziata na rynku od 2002 roku.
Siedziba firmy znajduje sie w Polance, w powiecie
myslenickim, w wojewodztwie ma’fopolsklm

Gtownym profilem dziatalnosci Drewmat jest produkcja szpul

| opakowan sklejkowych wykorzystywanych w przemysle
telekomunikacyjnym. Oferta firmy skierowana jest przede
wszystkim do przedsiebiorstw zajmujgcych sie produkcja kabli,
tancuchow, lin i przewodow.

Firma wspotpracuje rowniez z zaktadami meblowymi,

dla ktorych produkuje elementy meblowe, a takze z firmami
wyposazajacymi hale sportowe. Z jej us’fug korzystajg ponadto
przedsiebiorstwa z branzy browarniczej | winiarskiej

oraz klienci indywidualni.

Jako preznie rozwijajace sie przedsiebiorstwo,
Drewmat nieustannie wdraza nowe rozwigzania
technologiczne, dostosowujgc je do rosngcej skali dziatalnosci.
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przed
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OPROGRAMOWANIE DLA FIRM

Produkcja w Drewmat realizowana jest we wiasnym zakresie,
sitami zatrudnionych pracownikow.

Przed wdrozeniem enova365 firma korzystata z autorskiego,
witasnego rozwigzania informatycznego, ktore z czasem
przestato nadgzac za potrzebami rozwijajacej sie produkcii.
Ewidencja procesu produkcyjnego, harmonogramowanie |
planowanie produkcji prowadzone byty czgsciowo w systemie
wlasnym, a czesciowo — w licznych arkuszach MS Excel.

Dotychczasowe, autorskie rozwigzanie miato niewystarczajgce
funkcjonalnosci — przede wszystkim brakowato w nim
przemyslanej struktury relacyjnosci obiektow i struktury bazy
danych. Wraz z rozwojem firmy pojawiaty si¢ problemy

Z obstugg systemu, a jego dalsza modyfikacja I utrzymanie
stawaty sie coraz mniej optacalne.



OPROGRAMOWANIE DLA FIRM

CNOVQ 58 5 :' POLKAS

Przetomowy moment - dlaczego zmiana?

Rosngca skala dziatalnosci | coraz bardzie] ztozone procesy produkcyjne
nokazaty, ze autorskie rozwigzanie — oparte czesciowo na arkuszach
Kalkulacyjnych — nie jest w stanie zapewnicC firmie ani rzetelne] ewidencji
orodukciji, ani mozliwosci je] efektywnego planowania. Drewmat podjat
decyzje o wdrozeniu kompleksowego systemu ERP, ktory uporzadkuje
zarowno procesy sprzedazowe, jak | produkcyjne.
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Wdrozenie objeto trzy obszary, realizowane réwnolegle:

Handel

— obstuga sprzedazy do podmiotow krajowych
oraz zagranicznych

CRM
— zarzadzanie relacjami z klientami | procesem ofertowania

Produkcja (wraz z Konsolami Produkcyjnymi)
— ewidencja i zarzgadzanie procesem wytworczym

Projekt POLKAS jako Partnera wdrozeniowego
obejmowat peten cykl wspoétpracy:

rozmowe techniczng i analize potrzeb Klienta,
prezentacje systemu, wdrozenie poszczegolnych
obszarow, szkolenia dla pracownikow oraz dalsze
rozwijanie systemu wraz z rozwojem firmy.
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Operacyjne

Wdrozenie modutow Handel i CRM uporzadkowato procesy
sprzedazowe, w tym proces ofertowania klientdw krajowych |
zagranicznych. W obszarze produkcji — bedgcym gtownym punktem
ciezkosci projektu — enova365 data firmie podstawe do kalkulacji
kosztow wytworzenia oraz dostep do struktur materiatowych |
technologii, ktore Klient rozwija i rozbudowuje na biezgco. Dzieki
wykorzystaniu Konsol Produkcyjnych mozliwe jest biezgce
monitorowanie postepow produkcji na hali. Usprawniona zostata
rowniez gospodarka magazynowa — firma ma biezacy wglad w stany
produktow i potproduktow.

Strategiczne

Ujednolicenie danych sprzedazowych, produkcyjnych i magazynowych
w jednym systemie pozwala kierownictwu podejmowac decyzje w
oparciu o rzeczywiste, aktualne dane zamiast rozproszonych arkuszy i
danych z autorskiego systemu.

Dtugoterminowe

System enova365 daje firmie elastyczng podstawe do dalszego rozwoju
procesow produkcyjnych i sprzedazowych oraz skalowania dziatalnosci,
bez ograniczen, jakie niosto ze sobg wczesniejsze, autorskie
rozwigzanie. Firma konsekwentnie rozwija system, szczegolnie w
obszarze technologii produkcyjnych i planowania.
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Opinia Klienta

,Zmiana systemu na enova365 uporzgdkowata nam obieg dokumentow
sprzedazowych | produkcyjnych oraz data jedno zrodto danych. Dzis duzo
lepiej widzimy zaleznosci pomiedzy zamowieniem, produkcjg, zuzyciem
materiatow | kosztem wytworzenia. System nadal rozwijamy, szczegolnie
W obszarze technologii i planowania produkcji.”

Jan Szymanski, DREWMAT Sp. z o.0.
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Opinia Partnera (POLKAS)

,Gtownym wyzwaniem w tym projekcie byto przeniesienie procesu produkcyjnego
Z rozproszonych narzedzi — autorskiego systemu | arkuszy Excel — do jednego,
spojnego srodowiska. Wspolnie z Klientem zbudowalismy podstawe w postaci
struktur materiatowych i technologii, ktorg firma sukcesywnie rozwija, dqzqc do

coraz petniejsze| kontroli nad kosztami | planowaniem produkcjl.”

Marcin Hetman - Kierownik ds. marketingu i rozwoju sprzedazy systemow ERP, POLKAS
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OPROGRAMOWANIE DLA FIRM

Podsumowanie

Wdrozenie enova365 pozwolito Drewmat zastgpic rozproszone, autorskie rozwigzanie jednym,
spojnym systemem obejmujacym sprzedaz, relacje z klientami i produkcje. Firma zyskata jedno
zrodto danych oraz lepszy wglad w zaleznosci miedzy zamowieniem, produkcjg a zuzyciem
materiatow — obszary, ktdre wczesniej opieraty sie czesciowo na arkuszach Excel.

Projekt pokazuje, jak firmy produkcyjne o ugruntowanej pozycji na rynku moga krok po kroku
modernizowac swoje procesy, korzystajac ze wsparcia doswiadczonego Partnera
wdrozeniowego, | konsekwentnie rozwija¢ system wraz z rozwojem wiasnej organizacji.
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